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Sakata lanca novo
hibrido de Lisianthus

Hortmax Sementes

produtividade

celebra 10 anos
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EDITORIAL -~
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Fechamos, em dezembro, o primeiro trimestre do ano fiscal 2014/2015 com um balanco positivo no nosso desempenho
dentro do mercado brasileiro: 10% de crescimento em relacdao ao mesmo periodo do ano anterior. Um aumento que
reflete a nossa boa atuagao nos segmentos de: Alface (+15%), Brocolis (+31%), Cenoura (+31%), Couve-flor (+14%) e Melao
(+14%). Resultados que foram conquistados devido ao alto grau de capacidade do nosso sistema de distribuicao — alinhado
a um planejamento estratégico regional, elaborado conjuntamente com a nossa forca de vendas e atrelado também ao
bom desempenho de produtos ja consagrados do portfolio da empresa. Destes, os materiais que mais contribuiram para
esse crescimento das vendas foram: alface Vanda, brocolis Avenger, meldao Grand Prix, cenoura Nativa, pimentao Dahra
e berinjela Napoli, assim como os recém-langados tomates Valerin e Santy, abobrinha Alanis e salsa Chacara. A unido
da expertise de mercado e dos produtos diferenciados fez com que a Sakata conquistasse resultados muito positivos,
mesmo diante das adversidades. Isto porque o clima seco e a falta de agua em algumas regides favoreceram o ataque de
pragas e ocasionaram a reducao da area plantada, impactando em prejuizos para o produtor, cenario esse agravado com
a percebida estagnacao do consumo. Em 2015, diante de um cenario de incertezas econdmicas, a Sakata tera como foco
a ampliacao de seus investimentos para fortalecer as parcerias comerciais, além do desenvolvimento de novas variedades
com qualidade superior, visando antecipar as demandas futuras de mercado, tanto por parte dos produtores, quanto dos
consumidores, a fim de superar os demais desafios que estdo por vir no setor.

Expertise e qualidade: base de sucesso

Marcello Takagui, Diretor de Vendas

Hortmax celebra 10 anos

A Hortmax Sementes,
distribuidora Sakata naregiao
de Sdo José do Rio Preto
(SP), realizou um evento
em comemoragcao ao seu
aniversario de 10 anos, no dia

homenagem ao aniversario.
“Convidamos para o evento
as pessoas que realmente
foram importantes no
desenvolvimento da nossa
empresa, COMO  NOSSOS
fornecedores,

17 de janeiro. A programacao
contemplou uma ceriménia
na qual foi recordada a
histéria da empresa, com
agradecimentos a clientes,
parceiros e colaboradores.
Na ocasido, a Sakata
entregou a Hortmax uma
placa comemorativa em

principais
em destaque a Sakata,
que € parceira desde o
inicio da nossa trajetoria,
assegurando qualidade e
confianga em sementes aos
nossos clientes”, salienta
Carlos Takashi, sd6cio da
Hortmax.

Dia de Campo em S&o José dos Pinhais (PR)
A CDA Agricola, distribuidora

Sakata, promoveu um Dia
de Campo em Sdo José dos
Pinhais (PR), nos dias 10 e 11
de dezembro de 2014, que
reuniu 250 participantes. No
local, foram  apresentadas
tecnologias de cultivo
propostas pela CDA Agricola e,
também, variedades da Sakata
— ja consagradas e recém-

lancadas — expostas a campo.
Dentre elas: alfaces crespas
Vanda, Thais e \Valentina;
alface lisa Inés; alface mimosa
roxa Maira; brocolis Avenger,
Hanapon e Hanabi; pepinos
Campeiro e Compadre; couve-
flor Juliana; repolho Fénix;
chicéria  Helena; abobrinha
Alanis; salsa Chacara; cebolinha
Wakasama e abobora Barbara.
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Clientes, parceiros e colaboradores participaram
da ceriménia no interior paulista
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Empresa apresentou varias cultivares para
produtores locais durante o dia de campo




Sakata segue investindo em pesquisa e qualidade

Mundialmente reconhecido por
sua tradicdo centenaria, o Grupo
Sakata segue investindo também
na inovag¢ao continua de seus pro-
dutos e processos, amparado por
seus modernos laboratorios de
biotecnologia e fitopatologia, dis-
tribuidos em 15 centros integrados
de Pesquisa e Desenvolvimento ao
redor do mundo.

Em 2015, a Sakata Seed
Sudamerica investira ainda
mais em pesquisa, por meio do
seu Projeto de Melhoramento
Genético de Hortalicas, que con-
templard a criacdo de novas va-
riedades de sementes de nove
espécies: abobora e abobrinha,
alface, brdocolis, cebola, cenou-
ra, couve-flor, meldao, pimentao
e tomate — que serdo todas de-
senvolvidas na sede da Estacdo
Experimental da Sakata, localiza-
da em Braganca Paulista (SP).

De acordo com R&mulo Kobori,
Diretor de Pesquisa da Sakata, "o

Demandas atuais do mercado

Atualmente, segundo Kobori, o
mercado mundial de hortalicas
tem demandado, além de maior
resisténcia a doencas, outras ca-
racteristicas como: precocidade,
maior durabilidade pods-colheita,
além de frutos uniformes, com
melhor padrao de qualidade in-
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objetivo € garantir que hortalicas
diferenciadas — mais uniformes, sa-
borosas e nutritivas — cheguem até
a mesa do consumidor e contri-
buam também para o aumento da
rentabilidade do produtor”. Somente
este ano, serdo lancadas 15 novas
variedades comercialmente. Para
custear o projeto, a Sakata conta

terna e externa — sabor, brix (fru-
tos mais doces), auséncia de de-
feitos (manchas, estrias), etc.

Ha bastante procura também por
variedades dotadas de resistén-
cia ao florescimento prematuro e
bulbificacdo precoce, tolerancia

Sakata lanca novo hibrido de Lisianthus

A Sakata acaba de lancar uma nova variedade
de Lisianthus no mercado brasileiro: a Robella
2. O novo hibrido de Lisianthus
apresenta excelente qualidade
e flores grandes (entre 7 cm e 8 cm), podendo
ser cultivado durante o ano todo. A nova
variedade ja esta disponivel na cor pink e, em
breve, também sera lancada nas cores branca e
amarela. O Lisianthus foi introduzido na década a
de 80 no Brasil e sua producao vem crescendo
continuamente, ndo apenas na regidao de Sao

grandiflorum)

(Eustoma

com o apoio do Banco Nacional
de Desenvolvimento Econdmico e
Social (BNDES), por meio do pla-
no Inova Agro, iniciativa conjun-
ta do BNDES e da Financiadora
de Estudos e Projetos (Finep), que
visa apoiar projetos de inovacao de
empresas brasileiras no complexo
agroindustrial.

de plantio e plantas compactas.
‘O mercado tem sido bastante
receptivo a produtos diferencia-
dos, como as mini-alfaces, por
exemplo, e aos que possuem
melhor qualidade nutricional,
com caracteristicas nutracéuti-

ao calor, ampla adaptabilidade cas”, revela Kobori.
Re pela
Setigandd
| ,_4
Paulo, onde foi cultivado %f,
inicialmente, mas também X

mundial
a Sakata

pais. Lider
segmento,

investir

em varias outras regloes do
neste

primeira empresa a desenvolver
um hibrido de Lisianthus no
mundo e, atualmente, continua
em pesquisas para
aprimorar seus produtos e lancar
novas variedades para 0 mercado.
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A cenoura Nativa é uma varieda-
de que foi desenvolvida pela
Sakata especialmente para o cul-
tivo em solo brasileiro, sendo o
unico material hibrido de cenou-
ra a ter resisténcia a nematoide
(Meloidogyne javanica). Sua ge-
nética com qualidade superior
garante ndao s6 uma alta perfor-
mance na germinagao, como
também um otimo vigor de plan-
ta — diferenciais que sdao muito
importantes para o produtor.

A Nativa proporciona ainda outros
beneficios a campo, tais como:
alta produtividade, precocidade,
alta resisténcia ao florescimento,
auséncia de ombro verde (pig-
mento verde na parte superior da
raiz da cenoura), folnagem vigo-
rosa e de coloragcdao mais clara,

elevada uni- _
formidade /A
na classifi-
cacao, exce-
lente qualida-
de de pele e
de colora-
¢ao (interna
e externa). o

No momento da compra, a varieda-
de também tem a preferéncia do
consumidor, conforme  aponta
Wanderson Mizael, Gestor de
Produtos da Sakata. “A Nativa chama
a atencao por possuir uma excelen-
te apresentacdo e durabilidade pos-
colheita. Sem contar o sabor e a tex-
tura diferenciados’, revela. Outro
destaque, segundo o profissional, é
que esta cenoura possui um dos ni-
veis de betacaroteno mais elevados

" do mercado brasi-
leiro no segmento de
Cenouras de Verdo. “Isto torna sua
qualidade nutracéutica (beneficios
nutricionais) naturalmente supe-
rior”, afirma.

Com tantas qualidades a campo e
a mesa, a variedade ja conquistou
a preferéncia em varios mercados
do pais, como, por exemplo, o da
CEASA de Belo Horizonte (MQG),
local no qual os comercializado-
res ja solicitam o produto pelo
nome: Nativa.

André Fernando, da Hortifrutigranjeiro D’Agostini

O produtor André Fernando D Agos-
tini divide ha muitos anos, junto com
os seus irmaos Gilnei e Marcos, a res-
ponsabilidade de administrar o ne-
gocio da familia no Sul do pais: a
producdo de hortifrutigranjeiros —
oficio herdado de seus pais € avos.

Com uma propriedade de 100 hec-
tares, localizada no distrito de Lajea-
do Grande, na cidade de Sao Fran-
cisco de Paula (RS), a
Hortifrutigranjeiro D'Agostini € foca-
da na producao de cenouras das va-
riedades Nativa e Ferracini da Saka-
ta, sendo a primeira o grande
carro-chefe.

André conta que a Nativa foi esco-
lhida como principal variedade para
cultivo, devido a sua alta produtivi-
dade e, também, a sua coloracao
intensa, caracteristica muito bem
aceita no mercado. “Estes dois dife-
renciais foram ©0s que mais

chamaram nossa atencao a princi-
pio e nos fizeram apostar na Nativa.
Outro fator fundamental foi a boa
adaptacao ao clima mais ameno da
nossa regidao, mesmo sendo uma
variedade de verdao, o que garante
uma cenoura com otimo padrao de
qualidade”, explica André.

Atualmente, a Hortifrutigranjeiro
D’Agostini produz, em média, 200
toneladas/més de cenoura. Além
desta cultivar, os irmaos produzem
ainda 100 toneladas/més de beter-
raba Kestrel e rabanete N219, am-
bos da Sakata. As hortalicas sao co-
mercializadas nos estados do Rio
Grande do Sul, Santa Catarina e
Mato Grosso, diretamente em su-
permercados e mercados regionais,
bem como em alguns pontos de
distribuicao.

Os irmdos D'Agostini sdo clientes
da Sakata ha mais de 10 anos e

asseguram que o atendimento,
realizado localmente pela distri-
buidora Agrimar, tem sido bas-
tante satisfatorio. “O pos-venda é
excelente e muito necessario,
pois sempre nos ajuda bastante
com orientacdes, oferecendo
todo o suporte que precisamos
para produzir sempre mais € me-
lhor”, garante.

r

André Fernando durante evento do setor
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